Die Schweizer Industrie Bit fiir Bit sicherer
machen — hier haben Sie die Moglichkeit ge-
meinsam mit Expertinnen und Experten die
Vision dieses innovativen, rein schweizerischen
Unternehmens aktiv weiter zu entwickeln und
ein neues Geschiiftsfeld aufzubauen.

Unsere Auftraggeberin, die CyOne Security AG, ist ein
innovatives Schweizer Hightech-Unternehmen mit Sitz
in Steinhausen. Informationssicherheit, Cyber Security
und IoT Security stehen im Mittelpunkt des Interesses
und das Unternehmen bietet kundenspezifische Si-
cherheitskonzepte und -l6sungen fiir Behérden und
Industrie an. Ein erfahrenes, motiviertes und enga-
giertes Team ist der Ndhrboden fiir den nachhaltigen
und erfolgreichen Schutz vor Cyber-Risiken. Fiir die
neugeschaffene Position suchen wir Sie als

Sales Manager IT/IoT Security

Dem Expertenteam von CyOne Security AG ange-
schlossen, sind Sie mitverantwortlich fiir den Aufbau
des neuen Geschéftsfeldes IoT Security sowie den
Marktleistungen. In enger Zusammenarbeit mit dem
engagierten Consulting- und Marketing-Team akqui-
rieren Sie Neukunden, bauen die Kundensegmente auf
und fiithren als Sales Manager interessante Kunden-
gespriche. Dabei verkaufen Sie kompetent und 16sungs-
orientiert IoT Security-Dienstleistungen. Ihre beste-
henden Kundenbeziehungen pflegen Sie sorgfaltig und
kniipfen neue, interessante Kontakte. Zusétzlich sind
Sie verantwortlich fiir die Erarbeitung sowie Umset-
zung von Massnahmen zur Neukundengewinnung und
Projektakquisition. Sie stellen innerhalb des Bereichs
10T Security den Knowledge-Transfer sicher und helfen
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bei der Markt- und Mitbewerberanalyse mit. Die Teil-
nahme an Events, Seminaren und Messen runden Ihr
Aufgabengebiet ab.

Wir wenden uns an eine motivierte und teamorien-
tierte Personlichkeit mit abgeschlossener technischer
Grundausbildung und positivem Durchhaltewille.
Zusatzlich bringen Sie praktische Erfahrung im
Bereich ICT-Sicherheitsinfrastruktur und/oder IoT-
Technologie mit und verfiigen iiber Verkaufserfahrung.
Thre hohe Verkaufs- und Beratungskompetenz sowie
Kundenorientierung zeichnen Sie aus. Sie haben ein
funktionierendes Kontaktnetzwerk in der Schweizer
Industrie und es fillt Thnen leicht, auf Menschen zuzu-
gehen sowie zielgruppengerecht zu kommunizieren, zu
prasentieren und Verhandlungen zu fiihren. Stilsiche-
res Deutsch (Muttersprache) sowie gute Englisch-
kenntnisse runden Ihr Profil ab — Franzosisch ist von
Vorteil.

Spricht Sie diese breitgefacherte und herausfordernde
Aufgabe in der spannenden, wachsenden Cyber Secu-
rity-Welt mit viel Zukunftspotenzial an? Dann freuen
wir uns auf Thre Bewerbung (PDF-Datei mit Foto).

Kontakt: Corinne Haggi
Christa Barandun Stadelmann

JORG LIENERT AG ZUG
Neugasse 14

6300 Zug

Telefon 041 766 20 50
zug@joerg-lienert.ch
www.joerg-lienert.ch

Luzern, Aarau, Basel,
Bern, Zug, Ziirich
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